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Entao, voceé resolveu abrir uma
distribuidora de cosméticos? A grande
dificuldade dos empreendedores de
primeira viagem e conseguir colocar as suas
ideias em pratica e comecar as operacoes
da sua empresa. A gestao de um negocio
val muito alem da compra e venda de
produtos - sao varias areas que merecem
atencao para que toda a operacao flua de
forma positiva.

Para que vocé consiga se sair bem com o
seu empreendimento, € necessario um
planejamento eficiente de todas essas
questoes - ou seja, nada de investir o seu
dinheiro sem ter a certeza de que ele vai
ser destinado da forma correta. Por essa
razao, neste e-book, preparamos um passo
a passo para abrir uma distribuidora de
cosmeticos.

Para que voceé consiga se sair bem com 0 seu empreendimento, € necessario um
planejamento eficiente de todas essas questoes - ou seja, nada de investir o seu dinheiro
sem ter a certeza de que ele vai ser destinado da forma correta. Por essa razdo, neste

e-book, preparamos um passo a passo para abrir uma distribuidora de cosmeéticos.

Boa leltura.




Distribuidora de cosméticos: uma grande oportunidade

Investir em beleza no Brasil € uma otima
ideia. O pais € o terceiro maior mercado
consumidor mundial de produtos de
beleza, atras apenas da China e dos
Estados Unidos. Em tempos de crise, esse
€ um segmento que segue apresentando
uma alta demanda.

O que uma empresa precisa para crescer
no mercado é de clientes, certo? Essa
pesquisa ilustra perfeitamente que a opcao
pela abertura de uma distribuidora de
cosmeticos tem tudo para ser um grande
iInvestimento. Quando a demanda existe,
basta que voce esteja presente para
supri-lal

A explicacao para isso € muito simples: uma
pesquisa realizada pelo SPC Brasil mostrou
que o braslileiro opta por cortar atividade
de lazer em vez de gastos com a beleza, ou
seja, mesmo em epocas mais complicadas,
0s consumidores preferem gastar um valor
Menor Nos cosmeticos - mas nac abrem
mao do seu consumo.




Os desafios do empreendedor de primeira viagem

Cada empreendedor tem seus desejos e
objetivos por tras da abertura da sua
empresa, seja a necessidade do dinheiro ou
a realizacao de um sonho. Grande parte
possui o desejo de impactar de forma
positiva no ambiente em que esta inserida
e entregar valor aos seus clientes.

Veremos, neste capitulo, quais sao 0s
principais desafios de um empreendedor
de primelra viagem e como vocé pode lidar
com eles!

Entretanto, colocar isso em pratica pode
ser um grande desafio. Varios obstaculos
aparecerao no meio do caminho e a falta
de experiéncia trabalhando por conta
propria pode gerar muita inseguranca. Mas
Nao € por Isso que vocé deve deixar o seu
desejo de abrir uma distribuidora de
cosmeticos de lado.




Entrar de cabeca no seu empreendimento

Uma das malores resisténcias dos
empreendedores de primeira viagem €
entrar de cabeca no seu negocio, ou seja,
Investir o seu tempo e todas as suas
energias para construir uma empresa. Por
essa razao, € comum ver alguns
empreendedores que continuam em seus
empregos ateé que o negocio deslanche.

Nao estamos dizendo que voce precisa sair
do seu emprego e apostar todas as suas
fichas no novo empreendimento, e sim que
deve dar o seu maximo para fazé-lo dar
certo. Nao basta comprar alguns
cosmeticos para revender, esperar que 0s
clientes aparecam e a sua empresa faca
sucesso no mercado. Os esforcos devem
partir de vocé!




Aprender a errar

Na vida de um empreendedor, uma coisa €
certa: muitos erros serac cometidos. Os
seus planejamentos dificiimente se sairao
exatamente como o0 Imaginado e sera
preciso aprender com os erros, se adaptar e
evolulr Com esse processo. Se voce ficar
abalado nas primeiras falhas, dificilmente
conseguira levar a sua empresa para o
crescimento.

Avaliar o mercado

Vimos no capitulo anterior como o
mercado de cosmeticos possul uma boa
demanda e esta em crescimento constante,
certo? Mas isso nao quer dizer que basta
voceé abrir uma distribuidora de cosmeticos
em qualquer local, sem levar em
consideracao os gostos dos clientes.
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Assim como voce, existem diversas outras
empresas atuando nesse mesmo nicho. Ou
seja, a disputa pelos clientes sera constante
e apenas aquelas que apresentarem
diferenciais convincentes serao
bem-sucedidas em atrair e fidelizar o
publico.



Lidar com as burocracias Controlar as financas

Infelizmente, abrir e manter uma empresa O controle financeiro € uma atividade
requer que o empreendedor lide com essencial para que qualquer empresa
muitas burocracias: registro em diversos consiga sobreviver e evoluir no mercado.
Orgaos, pagamento de tributos, obrigacoes Se o0 objetivo de um negdcio é obter lucro,
contabels, entre diversos outros tambem e preciso saber identificar a
procedimentos. Voceé tera que aprender a lucratividade e como investir esses
encarar tudo isso para poder executar a recursos da melhor forma.

atividade economica em conformidade Muitas vezes, as empresas mais

com a legislacao. bem-sucedidas nao sao aquelas que

possuem um faturamento maior, € sim as
que sabem lidar melhor com as suas
despesas e conseguem otimizar a utilizacao
do seu dinheiro. Tenha em mente que
pensar no futuro € tao importante quanto
executar as atividades no presente.




Estabelecer bons relacionamentos

Busque ter bons relacionamentos com clientes, fornecedores, parceiros e concorrentes
para criar as melhores condicoes para o seu negocio crescer. Certamente, ser bem-visto
nao so pelos clientes, mas por todos a sua volta, pode ser um diferencial para criar o
ambiente propicio para o desenvolvimento das suas atividades.

Passo a passo para abrir uma distribuidora de cosméticos

Agora que voce ja tem uma nocao mais aproximada dos desafios que um empreendedor
encara para abrir o seu negocio, falaremos mais especificamente sobre a abertura de uma
distribuidora de cosmetcos. Conforme ja vimos ao longo deste e-book, o planejamento €

essencial para gue o seu negocio seja bem-sucedido e vocé nao realize o seu investimento
em vao.




1. Projete a ideia do negocio

Cada empresa é criada a partir de uma ideia diferente e tem caracteristicas particulares. E
POr essa razao gue nenhuma € igual a outra - mesmo que exercam a mesma atividade
economica. Quando nao existe essa identincacao do empreendedor com 0 seu negocio,
surgem aquelas empresas que nao conseguem despertar empatia do publico.

O primeiro passo para abrir a sua distribuidora de cosmeticos é refletir sobre as
motivacoes que o levaram a essa decisdo. Qual e a sua ideia de negocio? O que vocé
realmente busca alcancar? O que a sua empresa fara de positivo para o mundo? Como
vocé impactara na vida do seu cliente?

A reposta para todas essas perguntas € muito importante para o desenvolvimento da sua
empresa. Sao essas ideias que servirao de base para que tudo seja construido de acordo
com o gue voce deseja. Afinal de contas, vocé quer abrir uma distribuidora de cosmeticos
gue tenha a sua cara, nao € mesmo?




2. Pense no diferencial entregue ao cliente

Em um mercado cada vez mais Quando falamos sobre o diferencial
competitivo, e preciso chamar a atencao entregue ao cliente, as coisas ficam

do publico para a sua empresa de alguma iInteressantes. Vocé tem a liberdade de criar
forma. Se vocé, simplesmente, abrir uma algo Unico e iniciar um negocio capaz de
distribuidora de cosmeéticos igual a todas entregar experiéncias incriveis para o

as outras que ja existem, por que o cliente publico. E a melhor parte e que existem
deixaria de comprar na concorréncia para muitas possibilidades de colocar 1sso em
escolher a sua empresa? pratica e impressionar os clientes.

Vocé pode oferecer uma variedade maior
de produtos, praticar precos abaixo da
CONCOIréncia ou apostar em um
atendimento personalizado, mas tambéem
e possivel criar idelas gue vao ainda mais
longe: entregar brindes no aniversario dos
clientes, produzir conteudos gratuitos na
Internet, etc.




Muitas vezes, para se diferenciar dos concorrentes, basta ter um pouco de criatividade.
Veja so um bom exemplo:; um vendedor de pipocas que trabalha sempre com um chapeu
engracado consegue chamar a atencao do publico e ser notado mesmo gque a qualidade
dos seus produtos e 0s precos praticados sejam exatamente iguais aos da concorréncia.

3. Faca um planejamento financeiro

Depois de refletir sobre as principais Apesar de envolver a realizacao de um
caracteristicas e diferenciais da sua sonho e implicar na satisfacdo de muitos
empresa, € muito comum ter centenas de consumidores, o objetivo da sua empresa
ideias na cabeca e querer colocar todas em ainda deve ser o lucro. Ou seja, € preciso
pratica. Ahnal, tem tudo para ser um que voceé tenha receitas maiores que as
suUCesso, Nao € mesmo? Porem, antes disso, suas despesas para que 0 Negocio consiga
temos que separar um momento para se manter e evolua no mercado.

colocar os planos no papel e verificar a
viabilidade da sua distribuidora de
cosmeticos.




Pode parecer bem simples, afinal,
basta que voce compre uma
mercadoria por um valor e
revenda por um valor superior,
certo? Nada disso! Nao
considerar todos 0s outros
gastos envolvidos nas operacoes
de uma empresa € um erro muito
comum entre os
empreendedores iniciantes. Tudo
O que entra ou sai do seu caixa
deve ser levado em consideracao
- € a melhor forma de visualizar
1550 e elaborando um
planejamento financeiro.

Confira todos 0s aspectos que
devem ser levados em conta
guando falamos sobre as
financas da sua distribuidora de
cosmeticos:




Investimento inicial

O valor do investimento inicial representa todos os recursos para colocar a sua empresa em
atividade. Como voce deve imaginar, esse custo é determinante para abrir a sua empresa
com o pe direito, e o investimento inicial € composto pelos investimentos fixos e
pré-operacionais e capital de giro.

¢ Investimentos fixos: sao todos 0s bens que precisaram ser comprados para que a sua
empresa possa operar. Entre eles estao equipamentos, maquinas, veiculos, ferramentas e
utensilios.

 (Capital de giro: € o nome dado aos recursos necessarios para o funcionamento normal
da empresa - que serao utilizados para comprar mercadorias, pagar as despesas
operacionais (contas de agua e luz, aluguel, tributos, etc) e realizar investimentos.

* |nvestimentos pré-operacionais: sao aqueles gastos necessarios antes de a empresa
entrar em funcionamento, como a reforma de uma sala comercial ou as taxas de registro da
sua empresa.




Ao analisar todas essas necessidades, coloque 0s custos no papel e descubra qual sera o

valor total do investimento inicial. Assim, vocé estara preparado desde o inicio para buscar
O montante necessario.

Despesas fixas e variaveis

Apos verificar o valor que sera preciso desembolsar para que a sua empresa funcione,
daremaos uma importancia maior aguelas despesas que farao parte das suas atividades.

Afinal, € preciso conhecer quais serao 0s gastos da sua distribuidora de cosméticos para
conseguir atingir bons resultados, nao é?

E possivel dividir as despesas da sua atividade em fixas e variaveis:

o Despesas fixas: aguelas que nao sofrem variacao de acordo com a venda de
produtos, como o aluguel da sala comercial ou a conta da internet;

e Despesas variaveis: aquelas que variam conforme o volume de vendas, como o
proprio custo da mercadoria.




Procure conhecer a fundo todas as despesas que a sua distribuidora
de cosmeticos tera e faca uma estimativa dos seus valores - isso lhe
dara uma boa nocdo de quanto precisara faturar para atingir o lucro.

Estimativa do faturamento

Depois dos custos e despesas, € hora de
falarmos da parte boa: o faturamento.
Realizar uma estimativa de quanto a sua
empresa vendera ao longo de um més antes
mesmo de comecar as atividades pode ser
bem dificil, mas € importante que voce se
esforce para chegar o4mais proximo possivel
da realidade. |

Para isso, e preciso descobrir qual o
volume que vocé consegue vender para
0s seus clientes e quanto eles estao
dispostos a pagar pelos seus produtos.
Leve em.consideracao as despesas que
terd na atividade, o preco praticado
pelos sels concorrentes e, tampem, O

seu posicionamento no mercado. m




Analise dos resultados

E entdo, ao comparar as estimativas de
despesas com as de faturamento, a sua
empresa apresenta um bom lucro? Esta
dentro do que voceé espera? Essa analise dos
resultados € importante para verificar a
viabilidade do seu negocio de acordo com o
que voceé esta planejando. E a melhor parte é e

que o DDSS[U@ promover melhorias antes PEetyebatisctottriteditalantt iy
mesmo de investir o seu dinheiro. et

4. Produtos e vendas

Vocé ja pensou em todos os produtos que g Além disso, sera necessario pensar nas

vendera na sua distribuidora de estrategias de venda que serao adotadas.
cosmeticos? Focar no publico que vocé Voceé atendera em um ponto comercial? Pela
deseja atingir ajuda a planejar qual sera o finternet? De porta em porta? Vendera

mix de produtos ofertado - afinal, € diretamente para o cliente final ou para
preciso entender as necessidades e outras empresas? Alinhar tudo isso também
desejos do seu cliente para que ele faz parte do sucesso da sua empresa.

procure o seu negocio.




5. Elabore um plano de negdcio

Voceé ja ouviu falar do plano de negocio? Trata-se de um decumento em que o
empreendedor € convidado a preencher todas as informacoes a respeito da empresa que
esta planejando, e € uma otima ferramenta para identificar os pontos fortes e fracos antes
mesmo de abrir as portas da sua distribuidora de cosmeéticos.

6. O registro da empresa

Toda pessoa juridica deve serregistrada em diversos orgaos para gque seja reconhecida e
possa operar legalmente. Veja sé quais sao 0s principais deles:

e Junta Comercial;

e Secretaria da Receita Federal (CNPJ);

e Secretaria Estadual de Fazenda;

e Prefeitura Municipal, para obter o alvara de funcionamento;

e (Caixa Econdmica Federal, para cadastramento no sistema “"Conectividade Social -
INSS/FGITS™;

e« Corpo de Bombeiros.




Alem disso, vocé deve seguir as exigencias Pelo fato de todos esses registros serem

impostas pela Associacao Brasileira da atividades burocraticas e complicadas para
Industria de Higiene Pessoal, Perfumaria e quem nunca teve contato com esses
Cosmeticos - ABIHPEC e verificar junto a processos antes, a melhor solucado pode ser
prefeitura do seu municipio quais sao as procurar um escritorio de contabilidade de
exigéncias para iniciar uma atividade confianca, que podera ajuda-lo a registrar o
econodmica no |local escolhido. seu Negocio.

A importancia da contabilidade para o seu empreendimento

Acabamos de falar sobre a importancia de um escritorio de contabilidade para realizar a
abertura da sua empresa, certo? Além disso, € o contador o responsavel pelo
cumprimento de diversas obrigacoes fiscais e contabels dos seus clientes - controlando o
regime de tributacao, realizando o pagamento de impostos, elaborando as demonstracoes
contabeis, entre diversas outras atividades.




O que poucos empreendedores sabem &
qgue o contador também pode ter um
papel fundamental na gestao de seus
negocios e em todas as etapas de sua
abertura - principalmente para aqueles
gue ainda nao possuem experiéncia
anterior. O profissional da area de
contabilidade pode ser um verdadeiro
aliado do seu negocio.

Se vocé quer abrir a sua distribuidora de
cosmeéeticos com o pe direito, comece
agora mesmo a planejar todos os seus
detalhes com o auxilio de um escritorio de
contabilidade. A Contabil Pirituba ficara
muito feliz em fazer parte do sucesso da
sua empresa! Entre em contato conosco e
ate a proxima.

A contabilidade trabalha com base no
registro de todas as operacoes realizadas
pela sua empresa, ou seja, nao e de se
estranhar que esses profissionais possuam
a competéncia de abstrair informacoes
valiosas desses dados, nao € mesmo? Alem
disso, todo o processo de planejamento
estrategico que abordamos ao longo deste
e-book pode ser otimizado com o auxilio
de um contador que conhece a fundo o
funcionamento de uma
Organizacao.




contabil

...{. (11) 3908-8780
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Atendemos clientes dos mais diversos segmentos,
tals como: comercio, Industria, prestacao de servicos,
condominios, instituicoes religiosas e outros.

A Contabil Pirituba sempre considerou como
prioridade o constante investimento em tecnologia e
aperfeicoamento dos seus colaboradores, atraves de
cursos e sistemas integrados, visando sempre a
exceléncla na qualidade e na execucao dos Servicos
prestados.
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